
 

 

 

 

 

Unternehmensbewertung 
 

Worum geht es? 

Als Treuhänder stehen wir Ihnen mit umfassender Expertise im Bereich der Unterneh-

mensbewertung zur Seite. Ob Sie ein Unternehmen kaufen, verkaufen oder sich auf 

eine Nachfolgeregelung vorbereiten – eine fundierte und objektive Bewertung bildet 

die Grundlage für erfolgreiche Entscheidungen. Unsere Dienstleistung richtet sich so-

wohl an Käufer, die sicherstellen möchten, dass der Kaufpreis den realistischen Wert 

des Unternehmens widerspiegelt, als auch an Verkäufer, die den maximalen Wert ihres 

Unternehmens kennen und argumentieren möchten. 

 

Vielfältige Bewertungsanlässe 

Unsere Unternehmensbewertungen decken eine breite Palette an Szenarien ab, darun-

ter: 

 

- Unternehmenskauf und -verkauf: Ermittlung eines fairen Marktwertes zur Unter-

stützung von Verhandlungen. 

- Nachfolgeregelungen: Erstellung einer belastbaren Basis für die Übergabe inner-

halb der Familie oder an externe Nachfolger. 

- Fusionen und Übernahmen (M&A): Bewertung im Rahmen von Zusammenschlüs-

sen oder Akquisitionen. 

- Steuerliche Anlässe: Unterstützung bei Bewertungen für Erbschaften, Schenkun-

gen oder Umstrukturierungen. 

- Gerichtliche Auseinandersetzungen: Erstellung unabhängiger Bewertungen bei 

Streitigkeiten, z. B. bei Scheidungen oder Gesellschafteraustritten. 

 

Bewährte Bewertungsmethoden 

Wir nutzen international anerkannte Bewertungsverfahren, um Ihnen transparente und 

nachvollziehbare Ergebnisse zu liefern. Dazu gehören unter anderem: 

 

 

 

 

 



 

1. Discounted Cashflow (DCF) Methode 

Die DCF-Methode zählt zu den Standardverfahren der modernen Unternehmensbewer-

tung. Hierbei wird der Wert des Unternehmens auf Basis der zukünftig zu erwartenden 

Cashflows ermittelt, die auf den heutigen Zeitpunkt abgezinst werden. Diese Methode 

bietet insbesondere bei dynamischen oder wachstumsorientierten Unternehmen eine 

präzise Grundlage. 

 

2. Multiplikatoren-Methode 

Bei dieser Methode wird der Unternehmenswert basierend auf Kennzahlen wie Umsatz, 

EBIT oder EBITDA und deren Multiplikatoren geschätzt. Diese Multiplikatoren werden 

aus vergleichbaren Unternehmen oder Transaktionen innerhalb der Branche abgeleitet. 

Die Methode ist einfach und schnell anzuwenden, bietet jedoch den grössten Nutzen in 

Märkten mit etablierten Vergleichswerten. 

 

3. Praktiker-Methode 

Die Praktiker-Methode, oft als vereinfachte Multiplikatoren-Methode bezeichnet, ist be-

sonders bei kleineren und mittleren Unternehmen (KMU) beliebt. Hierbei wird der Un-

ternehmenswert durch Multiplikation des Jahresgewinns mit einem pauschalen Faktor 

ermittelt, der auf Branchenrichtwerten basiert. Sie eignet sich als grobe Orientierung 

und Plausibilitätsprüfung. 

 

4. Substanzwert-Methode 

Die Substanzwert-Methode betrachtet den Wert des Unternehmensvermögens und 

zieht die Verbindlichkeiten ab. Sie ist vor allem bei Unternehmen ohne grosse Ertrags-

perspektive oder in Liquidationssituationen von Bedeutung. 

 

5. Ertragswert-Methode 

Diese Methode basiert auf den nachhaltig erzielbaren Erträgen des Unternehmens. Sie 

ist besonders relevant für Unternehmen, deren Wert stark mit ihrer Ertragskraft ver-

knüpft ist. 

 

Die Unternehmenswerte können je nach Bewertungsmethode und Bewertungsanlass 

stark voneinander abweichen, wie das Beispiel unten aus unserer Praxis veranschau-

licht. Daher ist es wichtig, dass die Methodenwahl zum Bewertungsanlass abgestimmt 

ist und die Resultate der Bewertung durch Fachwissen interpretiert werden: 



 

 

 

Individuelle Beratung und Transparenz 

Jede Unternehmensbewertung ist so individuell wie das Unternehmen selbst. Wir be-

rücksichtigen branchenspezifische Besonderheiten, Marktbedingungen und Ihre spezifi-

schen Ziele. Unser Fokus liegt dabei auf höchster Transparenz: Alle Annahmen, Be-

rechnungen und Ergebnisse werden klar dokumentiert und verständlich kommuniziert. 

 

Vertrauen Sie auf unsere Erfahrung 

Mit unserer langjährigen Erfahrung und methodischen Kompetenz unterstützen wir Sie 

dabei, den realen Wert eines Unternehmens zu erkennen – sei es zur Optimierung Ih-

res Verkaufsprozesses, zur Absicherung Ihrer Investition oder zur strategischen Pla-

nung Ihrer Unternehmenszukunft. Kontaktieren Sie uns, um eine massgeschneiderte 

Bewertung für Ihr Anliegen zu erhalten. 

 
 

 

 

   

 

5'390'000 

2'780'000 

4'130'000 

82'000 

4'103'000 

 -

 1'000'000

 2'000'000

 3'000'000

 4'000'000

 5'000'000

 6'000'000

DCF-Methode Praktiker-Methode Ertragswert-Methode Substanzwert-Methode EBITDA-Multiple

Vergleich Unternehmenswerte IT-Startup Unternehmen in CHF

Mirco Eberhard 

dipl. Wirtschaftsprüfer | Master in Banking & Finance 

Geschäftsleitung 

mirco.eberhard@wettsteintreuhand.ch 

 

mailto:mirco.eberhard@wettsteintreuhand.ch

